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Junge Firma, große Erfah-
rung: 2011 hat sich Hannes 
Aveskamp zusammen mit 
seinem Mitarbeiter Klaus 
Peter Groos selbstständig 
gemacht. Beide blicken auf 
eine lange Erfahrung in der 
Rostfreibranche zurück. 
Das gilt auch für das Team: 
Die inzwischen siebenköpfi-
ge Mannschaft hat zusam-
men einige Jahrzehnte in 
der Branche auf dem sprich-
wörtlichen Buckel.

Rohrgeschäft
Die wichtigsten Produkte 
des Edelstahlhändlers sind 
Bleche, Bänder, Coils und 
Stabstähle. „Wir planen 
auch den Einstieg ins Rohr-
geschäft“, kündigt Aves-
kamp an. Vereinzelt werden 
schon jetzt Rohre verkauft. 
Wofür werden die Produkte 
genutzt? „Die größte Bran-
che für Zweite-Wahl-Produk-
te sind landwirtschaftliche 
Betriebe. Es gibt mehrere 
Unternehmen, die auf den 
Bau von Schweineställen 

spezialisiert sind. Die benö-
tigen große Mengen an 
Edelstahl, wobei kleine 
Macken wie Kratzer kein 
Problem darstellen“, so 
Aveskamp.
Die Produkte erster Wahl 
gehen beispielsweise an 
den Maschinen- und Anla-
genbau, an Metallbauunter-
nehmen oder Schlossereien. 
„Auf Wunsch liefern wir 
auch hitzebeständige Gü-
ten oder Chromstähle“, er-
klärt der Geschäftsführer. 
Genau dieser Service macht 
den Erfolg des Unterneh-
mens aus. „Wir beschaffen 
unseren Kunden genau 
das, was sie benötigen. 
Dazu gehören ausdrücklich 
auch kleine individuelle Lie-
ferungen, die für Werke 
oder große Händler zu klein 
sind.“ Auf Wunsch sorgt 
Aveska auch für die erfor-
derliche Anarbeitung. Auf 
Maß sägen, bohren, bren-
nen, schneiden: Diese Tä-
tigkeiten wickelt das Unter-
nehmen über erfahrene 

Partnerbetriebe ab. Auch im 
Logistikbereich kooperiert 
Aveska mit festen Ge-
schäftspartnern.

1.000 Tonnen im Lager
Ausgeführt werden können 
die Aufträge häufig direkt 
ab Lager. Dort hält das Un-
ternehmen rund 1.000 Ton-
nen Material bereit. Diese 
Menge ermöglicht eine 
hohe Liefergeschwindigkeit: 
Aufträge, die bis mittags 
eingehen, werden noch am 
selben Tag versandt.
Gelagert werden haupt-
sächlich Produkte der Zwei-
ten Wahl. Dabei geht es 
überwiegend ums Paketge-
schäft – auch ein typisches 
Serviceangebot. „Wir stel-
len gerne die gewünschten 
Produkte zusammen, so 
dass sich der Kunde um 
nichts zu kümmern braucht. 
Aber auch, wenn ein Auf-
traggeber nur fünf Tafeln 
benötigt, werden die Pro-
dukte zügig verpackt 
und transportiert.“ Kleinere 

Metallbaubetriebe aus der 
Umgebung holen ihre Klein-
bestellungen oft direkt 
selbst am Lager ab.
Was heißt im Edelstahlbe-
reich eigentlich „Zweite 
Wahl“? „Das sind natürlich 
erstklassige Produkte, die 
aber leichte Fehler haben, 
beispielsweise auf den 
Oberflächen oder an den 
Kanten. Im Grunde alles, 
was bei den hohen Quali-
tätsstandards der Werke 
durchs Raster fällt, oder 
was durch den Transport 
beschädigt wurde.“ Die 
Ware bezieht er von Werken 
ebenso wie von Händlern. 
„Allerdings wird derzeit 
nicht viel zweite Wahl ange-
boten, da muss man schon 
genau schauen.“ Deshalb 
kauft er auch gerne Restpo-
sten auf.

Exportanteil
Aveska hat in den vergange-
nen drei Jahren einen 

vielseitigen Kundenkreis 
aufgebaut. Die regionale 
Reichweite reicht von der 
direkten Umgebung bis 
durch ganz Europa. „Wir 
haben bereits einen interes-
santen Exportanteil“, be-
richtet Aveskamp. Eine 
andere wichtige Kunden-
gruppe sind die Metallbau-
unternehmen in der Umge-
bung. „Manchmal benötigt 

ein lokaler Kunde nur ein 
einzelnes Blech oder eine 
Handvoll Winkel – kein Pro-
blem, auch hier helfen wir 
gerne weiter.“ Überhaupt 
spielt der Kundenkontakt 
eine immer größere Rolle. 
„Die Preise sind heutzutage 
über das Internet einfach 
vergleichbar. Deshalb ist 
der Preis nicht mehr das 
einzige Kriterium, nach dem 
ein Kunde entscheidet. Der 
persönliche Kontakt ist des-
halb immens wichtig.“ Und 
diese Erkenntnis ist dem 
Team in Fleisch und Blut 
übergegangen.
Seit Oktober 2013 hat das 
Unternehmen seinen Sitz in 
Ennepetal bei Wuppertal. 
Direkt neben den Büroräu-
men befindet sich das La-
ger; diese unmittelbare 
Nähe war dem Geschäfts-
führer wichtig. „Wir verlie-
ren keine Arbeitszeit mehr 
durch die täglichen Fahrten 
zum Lager.“

Wie ist der Ausblick? „Wir 
entwickeln uns schrittweise 
weiter, müssen aber nicht 
um jeden Preis wachsen. 
Genug Platz haben wir in 
den neuen Räumen jeden-
falls. Wichtig ist aber vor al-
lem, dass wir uns unsere 
Flexibilität erhalten.“ Und 
die ist in einem kleinen 
Team immer noch am be-
sten zu gewährleisten…

Der Duden der Firma Aveska Edelstahl hat zwei Worte weniger als die Nachschlagewer-
ke anderer Unternehmen. „Die Worte ‚geht nicht‘ haben wir aus dem Sprachgebrauch 
gestrichen. Ob kleine oder große Anfragen, niemand braucht zu befürchten, dass 
wir Aufträge ablehnen“, verdeutlicht Gründer und Geschäftsführer Hannes Aveskamp. 
Service und Flexibilität seien die Grundpfeiler der Firmenstrategie. Das Lieferspektrum 
sei überdies erweitert worden. „Man kennt uns als Händler für Zweite-Wahl-Bleche. 
Aber wir liefern auch Erste Wahl – von der Tafel bis zum Stabstahl“, berichtet 
Geschäftsführer Hannes Aveskamp. Demnächst sollen auch Rohre permanent verfüg-
bar sein.

Im Spotlight: Aveska Edelstahl

Kleines Team, großer Service

Aveska im Überblick
Firmenname: Aveska Edelstahl GmbH
Geschäftsführer: Hannes Aveskamp
Mitarbeiter:  7
Firmensitz:  Ennepetal
Produkte:  Bleche, Bänder, Coils, Stabstähle 

(künftig: Rohre); Erste und Zweite 
Wahl

Den neuen Firmensitz in Ennepetal hat Aveska im vergangenen Herbst bezogen

Große Erfahrung im Edelstahlmarkt: Hannes Aveskamp (Mitte) und sein Team

Großes Lager: Rund 1.000 Tonnen Material sind jederzeit abrufbereit

Auch Spaltbänder gehören zum Lagerbestand




